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PARAYLA
ARANIZ NASIL?

TSIV 8 Sizden Gelenler

“Garantiliisim olsun, devlete atanayim hayatim baslasin” gibi eski tip para
kazanma modelleri; eski bir altin madenine gidip gelip her gun eski gunleri

anmak ve vahlanmak gibidir.

Parayla araniz nasil? Para, varli§i bir dert yoklugu yara
mi diyorsunuz? Parayla ilgili glzel seyler soylemek
ayip ve gorgusuzlik sayilirken, parasizligi yucelten bir
foplumda yasiyoruz. Bir de atasozlerimiz var, paraya
karsi genel durusumuzu yansitan.

“Parayla saadet olmaz.”

insan énce para kazanmak icin sagligini verir, sonra
da kaybettigi saghdini kazanmak icin parasini.

Eder siz de benzer fikirdeyseniz ama gizliden gizliye
paranin yoklugundan muzdaripseniz, bu yazi tam size
gore. Parayla tanismaya hazir misiniz? Aciktan konu-
sulmasi ayip sayilan, ancak her bir iliskide basrolde
olan paraile ilgili ufkumuzu genigletmeye ne dersiniz?

Oncelikle paranin adini koyalim: denildigi gibi para
elinizin Kiri, sizi azdiran, yoldan ¢ikaran dusman mi,
yoksa dostunuz mu? Hayatimizin her aninda bizimle
olup, hayati oneme sahip parayla olumsuz inanclari-
miz varsa para bize niye gelsin? Patronunuzdan zam
isterken rahat misiniz? Esinizden para isterken rahat
misiniz? Esiniz ve ¢cocugunuz sizden para isterken bu
kez yine rahat misiniz? Parayla ilgili en rahat davra-
nan ¢cocuklar olmali, onlar da ta ki buyUyunceye kadar.
Peki ne oluyor da paraya karsl ne onla ne onsuz, bir
sevgi-nefret iliskisi olusuyor? Parasi olanlar icin ayrn
bir dert var ki o da “beni param icin seviyorlar” ancak
bu, baska bir yazinin konusu.

Paraya ya da altina niye ihtiyacimiz var? ikisi de ye-
nilmiyor, icilmiyor. Bugun ikisi de dunyadan tukense
(altin sadece bir kag¢ yerde fiziksel olarak kullanili-

yor) hayatta kalamaz miyiz? Hayatta kalmak icin te-
mel seyler hava, su, gida. Su icmeden, nefes almadan
yasayamayiz da paraya ve altina bizi bu kadar bagimli
kilan ne, hi¢ dustindintz mu?

Biliyoruz ki Lidyalilar parayi buldu, niye paraya ihtiyac
duydular? Pazar yerine gefirdikleri urunlerine karsilik
ihtiyaclari olan Urunleri rahatca degistirebilmek yani
takas edebilmek igin.

Hepimiz femelde iki kategoride Uretim yapiyoruz. Fi-
ziki Urin; ekmekten ugaga kadar akliniza gelebilecek
her tUrden Urun; ya da hizmet Grunu; bedenimizle veya
aklimizla urettigimiz her sey. Bir yerde sabahtan aksa-
ma bekcilik etmek, program yazmak ya da bir duvari
boyamak gibi bedensel ve zihinsel hizmetler.

Yumurta Urefen pazara c¢ikhiginda yumurtasini bug-
dayla degistirebilir, bunu organize etmesi nispeten
kolaydir. Bir de muhasebeci oldugunuzu dusunuin,
pazara ¢ikip yumurtaciya “ben hesabini tutayim, 2 yu-
murta alayim” demek zorunda kaldiginizi disunseni-
ze! Ya da domates almak icin “farlanizi iki gun ben su-
layayim da bana 3 kg domates ver” demek. Hayat tam
bir kaos olur kimse pazardan istedigini alip ¢cikamaz.
Yumurtacinin muhasebeciye ihtiyaci yoksa yumurta-
siz, domatesleri baskasi suluyorsa domatessiz kalir-
siniz. Sizin urettiginiz drdne ihtiyaci olan insani bulup
onun Urettigini almaya mahkumsunuz. iste tam burada
para devreye giriyor. Hizmet ve Urune bedel bigilerek
insanlar arasinda hizmet ve drlnlerin kolayca degis-
mesini sagliyor. Buraya kadar her sey mukemmel. So-
run ¢ozuldu. Sistem sahane... Her trune bir fiyat bigildi
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ve simdi herkes Uran almak i¢in trun veya hizmet sun-
masi gerektigini ikinci plana atip paranin pesine dustu.
Cunku Urun almak igin artik hepimiz biliyoruz ki paraya
ihtiyacimiz var. Peki para nerede ve bu urtin ve hizmet-
lerin Uzerine konacak parayi kim belirliyor?

Paray Lidyalilar buldu, Satoshi Nakamoto da dijital
parayl. Su an pesine dustugumuz, fiziksel para ¢ok ya-
kinda yerini dijital paraya birakacak, artik kagdit yerine
rakamlara dayali bir sisteme gececegiz. Banka kartlari
ve kredi kartlariyla zaten bir dijital doneme giris yap-
mistik, simdi dijital paralarlais iyice anlasiimasi zor bir
hale gelecek. Fiziksel parayi ust Uste koyup saymak
kolaydi, simdi ise rakamlarla bas basa kalacagiz. O
yuzden bir an dnce para kavramiyla barismaliyiz.

Gercekten neye ihtiyacimiz var? Cok paramiz olsa
hayat bayram olur mu?

Sunu ¢ok iyi bilelim; ihtiyacimiz olan sey ¢ok para de-
gil; aslinda ¢ok para sahibi olmanin hayalini kuruyoruz
evet ama tam istedigimiz bu degil. Hatirlatirm; bu ul-
kede hemen hemen 15 sene 6nce hepimiz once mil-
yonerdik; sonra milyarder olduk. Ne zengindik ama!
Maaslarimizi milyar milyar aliyorduk, cok paramiz vardi
ama para miktari arftikga Urunlerin de fiyatlari artti. Biz
milyarder olmustuk ama kalan 60 milyon insan da mil-
yarder olmustu. Istedigimiz sonuca yine ulasamadik,
¢unku aslinda fam olarak bize lazim olan cok paramizin
olmasi degil; baskalarinin sahip oldugu paradan daha
¢ok paraya sahip olmak. Kilit noktasi burasi; Pazar ye-
rine ¢iktigimizda elimizdeki parayla daha ¢ok Urin ve
hizmet satin alabiliriz. Herkes benzer miktarda paraya
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sahipse isterse milyoner olup halen yoksul olabilirsi-
niz. 1 milyonla sakiz alindigi glinler henuz cok yeni.

Paranin pesine duselim, merkez bankasi olmadigimi-
za gore paray! biz basamayiz peki paraya nasil ulasi-
yoruz? Hemen basit bir soru soralim;

Sokakta karsilastiginiz herhangi bir insanin cebin-
deki parayi kendi cebinize nasil gekersiniz?

Dogru yoldan gidersek; o insanin ihtiyaci olan bir trdn
satfariz ya da bir isini goruruz; o da karsiliginda elini
cebine atar ve parasini 6der. Kurumsalda ise, teklif
toplar, kendince en uygununu secer ve o kurumdan is-
tedigi hizmeti ve Urinu 6zgur iradesiyle secer ve but-
gesine gore alimini yapar.

Bir baska yol ise; karsimizdaki insanin malini ya da pa-
rasini sadaka veya zekat olarak bizden bir uriin ya da
hizmet beklemeden karsiliksiz vermesi. Kuranda sa-
daka ve zekatftan évguyle bahseden bircok ayet var-
dir. Yani ureten Uretemeyene fazlasindan paylasacak.
Uriniinden vermiyorsa kendi istedigini alsin diye ce-
binden cikarip parasini paylasacak.

“Allah’a guizel bir 6diing vererek sadaka (zekat) da-
gitan erkeklerle kadinlara, karsiliklan kat kat ve-
rilecektir. Onlar igin biyik bir édal vardir.” (Hadid
57/18)

Yanlis yoldan gidersek, hirsizlik yaparak parasini ce-
binden ¢alariz, zarar vermesine ragmen bizim urdnu-
muze bagimli kilar ve istese de istemese de bizden al -
maya zorlariz. Ornegin sigara satmak; (bircok insanin
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sigaray birakmak isteyip birakamamasi aslinda iste-
medigi urune badimli hale getiriimesinden) daha kotu
orneklerse; uyusturucu, alkol bagimlisi yapmak. Basit
konftrollerle izlenebilecek dederleri, zorunluilag kate -
gorisinde sayarak geregi olmadigi halde hastaya ilag
satmak. Ya da elimizdeki alim gucunua bir bagkasina
vererek bir muddet sonra hig bir sey Urefmeden daha
fazla drun almayi istemek (faiz). Pazara ihfiyac olan
arand bilingli olarak az cikarmak (karaborsa) Ur(iniin
gramiyla oynamak (Tarti ve dlgude hile yapmak) Ken-
di Urinumuzu one gikarmak icin rusvet vermek. Denk
arin veya hizmet sunmadan iddialara, varsayimlara
cekilislere dayanarak mali bir insandan diger insana
fransfer etmek (kumar, bahis).

Dogru bir tane ve basit olmasina ragmen yanlislar
yuzlerce olabilir. Bizleri yaratan, bu dunyada han-
gimiz daha guzel isler isleyecek diye bizi yipratici bir
imfihandan gegiren ve nihayetinde mutlu yagamamizi
isteyen ve bizlere 6l¢u koyan Yuce Allah kitapta mal-
larimizin dolasimi konusunda bizi uyarmistir.

“Mallarinizi aranizda haksizlikla yemeyin. Bile bile
guinaha girip insanlarin mallarini yemek i¢in mali-
nizi (riisvet olarak) yetkililere vermeyin.* (Bakara
2/188)

“Maminler, mallarinizi aranizda uydurma (bathl)
yolla degil, karsilikli nzaya dayal ticaretle yiyin de
kendinizi 6ldirmeyin; Allah size karsi ¢cok merha-
metlidir.” (Nisa 4/29)

Kendi Urettiginiz Urlne ya da hizmete degeri siz mi bi-
¢iyorsunuz? Yoksa patron, musteri, devlet gibi baska
otoriteler mi? Serbest piyasa ekonomisinde urlne ve
hizmete piyasa dengine bakilarak bir degerleme yapi-
liyor. Basit mantikla ayni trdnden ve hizmetten bolca
varsa,; fiyat asa@i iniyor, nadir bulunan ve kiymetli bir
artn ya da hizmet sunuyorsaniz; fiyat yukari cikiyor.
Mesela pazarda 2000 yumurta var ancak 1 kg tuz var.
Tuzu olan yasadi. Tuzun gramina 2 yumurta bile iste-
yebilir.

Pazara cikardiginiz ve kendi Urettiginiz rinun ya da
hizmetin kiymetini biliyor musunuz? Digerlerinin sun-
dugu hizmetlerden farklilastirabiliyor musunuz? Fark

olmali ki tercih edilmeli. Hatirlayalim: ihtiyacimiz olan
sey, cok para kazanmak degil; baskalarindan daha
¢cok para kazanmakti. 100 kisinin su sattigi yerde 101.
kisi olarak parayi kendimize cekme sansimiz ne olabi-
lir? (Satarken guler yuzle satmak; femiz olmak urlinle
hizmeti birlestirecedi icin tercih edilme sebebinizi ar-
firabilir)

Yine paranin pesine duselim; parayi cekmek icin para-
nin duzenli aktigi devlet dairelerinde is arayabilirsiniz.
Kimilerimiz rizkini oradan elde edecek; tabii ki eme-
gimizin karsihginin duzenli gelecegini bilmek guzel bir
glvence. Ancak butun vatandaslarigin béyle birimkan
yok, olmasina da gerek yok. Zaten ayni anda herkesin
esit para aldigi ortamda sistem yine tikaniyor. Calisan
sistem, paranin damarlarda dolasan kan gibi surek-
li olarak insanlara cesitli oranlarda aktigi sistemdir.
(Faiz, sistemi kangren eftigiicin yasaklanmistir, parayi
bir insanin kendinde foplayip diger insanlara ulasma-
sini engelleyip onlara yasama imkani birakmayip ko-
lelestirdigiicin yasaktir)

Dastik pesine nerede bu para? Bir dnceki nesil bir
fabrikaya ya da isletmede basladiginda emekli olabi-
liyormus ama bugunkU kosullarda bunun pek imkani
kalmadi, 6zel sirketlerde guzel sartlarda is bulsaniz
bile dengelerin bu kadar kirilgan oldugu bir orfamda
firmanin kapanmayacaginin garantisi yok. Ayrica si-
gorta prim gunlerinin yirmi yildan uzun oldugu bu sis-
temde bir firmada 20 sene kalmak ¢ok ender olan bir
sey. Yani pazara sUrekli Urlin ya da hizmetinizi suna-
caksiniz. UrlinimUiz{i ve hizmetimizi sirekli gelistire-
rek, kiymet bicmeyive kiymetini artirmayi 6grenecegiz.

Urlin ve hizmetinizin digerlerinden farkini biliyor mu-
sunuz? Tekrar hatirlayalim; cok paraya, esit miktarda
para kazanmaya ihtiyacimiz yok, baskalarinin sahip
oldugundan daha fazla paraya ihtiyacimiz var. Uriin ve
hizmetimiz digerlerinden daha arzu edilebilir olmali ki;
insanlar ellerindeki alim gucunu bizden yana kullan-
sinlar.

Ayni malzemeden uretilen, temelde giyinme ihtiya-
cini gideren bir t-shirt pazarda 5 1l iken, magazada X
marka adi altinda S50 TL ye satilabiliyorsa; bu treticinin
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urinune kathidi ekstra degerden kaynaklanmaktadir.
Urlnle birlikte, prestij ve deger satmaktadir ki insan-
lar tarafindan karsilik bulmaktadir. Siz kendi hizmet ve
urinunuze hangi deg@eri katiyorsunuz? Sizin arununu-
zU diger Urtnlerden 6ne ¢ikaran olay nedir?

Peki ne yapaca@iz? Buglin sadece istanbul'da 15
milyon insan her gun uyaniyor, yemek yiyor, giyiniyor,
arabaya biniyor, ihtiyaci olan bir seyler aliyor yani su-
rekli hareket halindeler. Hayat akiyor, urtin ve hizmet
slrekli dolasiyor. Siz de bu ¢arka girebilirsiniz. Herkes
hayata katiliyor da bir siz mi fazla geldiniz? “Mezun
oldu”, ya da “yasim ilerledi; is yok, is bulamiyorum”
diye yakiniyorsaniz kitlik modundan ¢ikip “benim de
insanlarin hizmetine sunabilecegim urdn ve hizmetim
var” diye dusunebilirsiniz. Kendinizin bir sorununu ¢o-
zerseniz, bir bas agrisindan kurtulursunuz; baskala-
rinin sorunlarini ¢ozerseniz zengin olursunuz. Ancak
seytan aldidi izin Uzere bizi yanhs kurgulara sevk edi-
yor: “Seytan sizi yoksul dismekle korkutur ve ¢irkin
isler yapmanizi ister. Allah ise sugunuzdan arindir-
ma ve ikramda bulunma sézii verir. imkanlari genis
olan ve her seyi bilen Allah’tir.” (Bakara 2/268)

Hepimizin alim gucunin eksildigi dénemlerin olmasi
kacinilmaz. Cunku; “Mallarinizdan, canlarinizdan ve
urtinlerinizden eksilterek, sizi biraz korku ve biraz
aclikla yipratici bir imtihandan gegirecegiz, bundan
kacis olmaz. Sen sabirli davrananlara miijde ver.”
(Bakara 2/155) deniliyor kitabimizda.

Ancak tum bu imtihan sirasinda para yeryuzunden
kaybolmuyor aslinda, sadece yer degistiriyor ama
sizin cebinize ugramiyor! Bagka kisilerde, yeni is sa-
halarinda dolaniyor. Youtuberler, bloggerler, oyun
anlaticilar, yemek yapanlar, yazilimcilar, bilisimciler
parayi kendilerine cekebiliyor ve siz kazanamiyorsaniz
is yapma modelinizi sorgulayabilirsiniz.

Garantili isim olsun, devlete atanayim hayatim basla-
sin gibi eski tip para kazanma modelleri; eski bir al-
fin madenine gidip gelip her gun eski gunleri anmak
ve vahlanmak gibidir. Bunun yerine paranin dondugu

yere odaklanmak ve burada konumlanmak daha iyi -

olmaz mi sizce de? En azindan eskiler oyle yaparmis,

altin bitip maden kapaninca orada yasam bitermis, siz
de sinirlandinimis para kazanma yontemlerini gun-
celleyebilirsiniz. Degisim ve iyilesme kabullenmekle
baslar.

Hayatin size ne zaman g6z kirpacagini bilemezsiniz.

“Herkesin bir hedefi olur ve ona yénelir. Siz, iyi is-
lerde yarisin. Nerede olursaniz olun, Allah sizi bir
arayagetirecektir. Her seye bir 6lci koyan Allah’hr.”
(Bakara 2/148)

“Onlara sdyle dedigimi bildir: ‘Ey inanip glivenen
kullarim, sizi yaratan Sahibinizden ¢ekinerek ken-
dinizi koruyun. Bu diinyada iyilik eden, iyilik bulur.
Allah’in topraklari (yarathd: diinya) genistir. He-
sapsiz 6dul, sadece sabredenlere verilecektir.” De
ki ‘Bana verilen emir sudur: Bu dine hicbir sey kat-
madan kullugu Allah’a yap! Bir de Miislimanlarin en
Oéntinde olmam icin emir aldim.” (Zimer 39/10-11)

Islam inancinda rizki veren Allah'tir ve bilmedigimi-
zi dgreten de odur. insanlar, firmalar, olaylar bir ve-
siledir. “Torpilim yok, tanidigim yok, o parti ya da bu
partiden degilim” diye kisir dénguye girmek bizi he-
defimizden uzaklastirir. Hepimiz bu dunyaya agzi-
mizda gumus kasikla gelmedik; ancak her birimizin
parmak izini ayri dizayn eden yaraticimiz; her birimize
de bir alanda bir numara olacak bir ozellik yuklemis.
Yani gordigumuz her ama her insan kendisine 6zel bu
dinyada bir numara olabilecek bir 6zellige sahip. Bize
dusen bu 6zelligi ortaya cikarmak. Bu 6zelligin ne ol-
dugunu bilmiyorsaniz ve kesfetmek isfiyorsaniz bize
bilmedigimizi 6greten Allah’a dua edebiliriz. “Rabbim,
Bana hediye ettigin bir numara olma ézelligimi ortaya
ctkarmami ve bunu insanliga sunabilmeyi nasip et.”

Geliyoruz yazinin en basindaki soruya, Paraylailiskiniz
nasil? Simdi artik onu hayatiniza kabul etmeye ve iyi
yonetmeye hazir misiniz?




